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Vsebina prispevka

e \Vodenje prodaje v letu 2002 ( SMK),

e Prilagajanje prodaje spremenjenim
trznim zahtevam danes

e Profil trznika

e Prilagajanje vodenja ekipe
e Rezultati

e Zakljucek




Nauk zgodbe...

e




V letu 2002...

Jasno postavljeni in merljivi cilji

Dosledno spremljanje aktivnosti

Nismo vsi za vse ( specializacija)
Pohvala in graja

Nagrajevanje mora biti jasno, objektivno
in doloCeno v naprej

Azurno ukrepanje ob odmikih
Univerzalnega recepta ni, je samo delo...




Hruske in jabolka
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Sadna solata...

Leto 2002

Internet in posebni projekti
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Prevrednotenje kapitala z inflacijo, Z5555
sredstev in dolgov pa ne .




- Sadna solata s smetano...
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In trzniki?
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Kako delamo danes...

e S sodobnejsim pristopom (KAM) ter
usmeritvi k potrebam kupca,

e Boljse timsko delo

e \VecCja izkorisCenost potenciala
celotnega oddelka ( razlicnost je
prednost, nivojska prodaja)

e Kvaliteta aktivnosti nadomesca

kvantiteto
Andreja Anzur- Cernic m



Spremembe v vodenju

e Individualizacija ( ekipa ni vec
homogena, skupnih pravil ni)

e Nagrajevanje omogoca nivojsko
prodajo (kupec-projekt) in KAM

e Odmik od “provizijskega “sistema
(osebni nacrt/realizacija)



Vsak Clan ekipe ima samo
enega sefa
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Rast se nadaljuje
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Zakljucek

Enako kot leta 2002.
Univerzalnega recepta ni, Ki
bi bil veCen in uporaben v
vseh okoljih in v vsakem
casu.

Nas pa Caka delo, delo in se
enkrat delo



Uspesno prodajo

Vam zelim!
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