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Razvoj modela 
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2)Kompleksni
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Različni tipi podatkov
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Profiliranja



Konfiguratorji
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Primeri podatkov uporabni za ocene (kdo so)
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Različni podatki uporabni za ocene (vedenje)
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Ocenjevanje
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Primjer enostavnega ocenjevanja
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RFM primer enostavnega ocenjevanja/segmentiranja
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Lead nurturing
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Razvoj potencialne stranke od prospekta do zapiranja posla



VALICON Ljubljana
Kopitarjeva 2
1000 Ljubljana
T: +386 1 420 49 00
F: +386 1 420 49 60
info@valicon.net

VALICON Zagreb
Kninski  trg 16
10000 Zagreb
T: +385 1 640 99 55
F: +385 1 640 99 56
info@valicon.net

VALICON Sarajevo
Ćobanija 6
71000 Sarajevo
T: +387 33 258 655
F: +387 33 258 656
info@valicon.net

VALICON Beograd
Kneza Miloša 25
11000 Beograd
T: +381 11 3625 186
F: +381 11 3613 266
info@valicon.net

Za več informacij
info@valicon.net


