
Franklovi koraki k uspeġnemu 
pisanju prodajnih pisem 

1.



Bodi ti

2.



Imej rad izdelek 
in storitev, 
ki ju prodajaġ

3.



Imej rad kupca, ki mu 
s svojim izdelkom ali 
storitvijo pomagaġ

4.



Ko piġeġ in ko se 
pripravljaġ na pisanje, 
bodi ti in to tako, da si 

kupec ïpreseli se v 
kupca in njegove potrebe

5.

EMPATIJA



Upoġtevaj pravila AIDA
6.

Attention, 
Interest, 
Desire ï

sledi Action



Pri pisanju bodi KISS 
7.

Keep I t Simple and Stupid!


